


ObjetivosObjetivos

1. Entregar claves de cómo evaluar

proyectos de inversión en tiempos de

crisis.

2. Entregar conocimientos prácticos de

cómo afrontar la venta de proyectos

desde la perspectiva verbal y no verbal.



TemarioTemario

� Formulación de proyectos: oportunidad para

optimizar.

� Preparación de proyectos: cómo evitar

errores comunes.

� Evaluación de proyectos: no sólo una

cuestión de números.

� Riesgo y sensibilización: cómo enfrentarlo.

� Actos no verbales que facilitan una relación

de negocios.

� El saludo inicial: Condicionante del tenor de

la relación.

� Uso estratégico del espacio y los objetos.



Consultas e inscripciones a

info@greenmind.cl o al 4820200.

Otras consultas, favor contactarse con

nuestro Gerente Comercial, Sr. Cristián

Zepeda V. a czepeda@greenmind.cl o bienZepeda V. a czepeda@greenmind.cl o bien

al 74317974


