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Establecer relaciones interpersonales mas productivas,
estratégicas y eficientes, especialmente en ambitos
de negociacion, a través de la consciente
interpretacion de la comunicacion no verbal
involucrada en cualquier relacion.




Videos, audios y laminas referenciales de todos
los ambitos no verbales tratados.

Evaluaciones tedricas sumativas sesion tras sesion.

Respaldos en video de dindmicas y ejercicios
individuales.

Documentos de apoyo en materias no verbales.
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Relator,

Christian Gonzalo Andrada Diaz.
:- Director Ejecutivo Greenmind.

:= Comunicador Social.

> Ha sido profesor del Taller de Habilidades No Verbales
para los Negocios en MBA UC.

:» Ha dictado charlas sobre la materia en la Escuela de
Negocios de la Universidad de Chile y en la Escuela
de Posgrado de la Facultad de Derecho de la Universidad
Adolfo Ibafiez.

15 afios de experiencia en entrenamiento de profesionales
y ejecutivos en materias ligadas a la comunicacion en
medianas y grandes empresas.

i* Académico de la Unidad de Capacitacion y Competencias
Laborales UCyC, Departamento de Ingenieria Industrial,
Universidad Catdlica de Chile.

* Especialista en formacion de Oradores y Comunicacion
No Verbal.
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