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- 16 horas de entrenamiento tedrico-practico.

* Integracion casuistica de las areas kinésicas,
proxémicas y paralingiiisticas de la comunicacion
no verbal en el ambito de las relaciones de negocios.

- Videos y laminas referencialesde todos los ambitos
no verbales tratados.

> Documentos de apoyo en materias no verbales.

** Bibliografia de apoyo.
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Relator:

= Christian Gonzalo Andrada Diaz.
Director Ejecutivo Greenmind.

¢« Comunicador Social.

=15 afios de experiencia en entrenamiento de profesionales y
ejecutivos en materias ligadas a la comunicacion.

:* Ha sido profesor del Taller de habilidades No Verbales para
los negocios en MBA UC.

¢ Académico Unidad de Capacitacion y Competencias Labo-
rales UCyC, Departamento de Ingenieria Industrial, Universi-
dad Catdlica de Chile.

i Especialista en formacion de Oradores y Relatores.
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